
 

 

   

   

 

 

 

 

 

 

 

 
Проект №1636 

Система копирования сделок трейдеров 

(Расширения деятельности) 

Описание проекта:  

Автор проекта планирует расширить сервис, 

который копирует и автоматически исполняет 

сделки трейдеров на счетах пользователей.  Сервис 

исключает прямую передачу активов пользователя 

трейдеру, используя авторскую API архитектуру 

обмена данными.  

 

С помощью сервиса: 

-пользователь может за несколько кликов 

подключиться к одному или нескольким трейдерам и 

повторять их сделки на своем аккаунте криптобиржи 

без передачи средств в доверительное управление; 

-трейдер может монетизировать свою 

профессиональную деятельность, получая комиссии 

за профитные сделки пользователей, подключенных 

к нему. 

 

Сфера деятельности: 

1. Криптовалютный рынок: 

    Пользователей в мире - 550 млн. чел; 

    Ежегодный прирост пользователей - 14,5%; 

    Капитализация рынка - 1,1 трлн. $; 

2. Фондовый рынок: 

    Пользователей в мире ~ 920 млн. чел; 

    Ежегодный прирост пользователей - 4,8%; 

    Капитализация рынка ~ 95 трлн. $; 

 

Текущие показатели: 

Сервис начал работать с 2021 года и на сегодняшний 

день имеет следующие показатели: 1080 

зарегистрированных пользователей, 168 проданных 

пакетов и 57 000$ выручки. 
 

Необходимая сумма 

инвестиций: $ 250 000 

 

Годовая чистая   

прибыль: $ 1 350 000 

 

Рентабельность 

инвестиционного 

капитала: 121% 

 

Вложение Автора:  

$ 150 000 

 

 

 

 

 

Для получения 

дополнительной 

информации по 

проекту: 

+99898 338 93 33 

+99890 925 96 81 

 

 

 

 

 

 



 

 

   

   

 

 
 

 

На данном этапе имеется: 

1. Сайт на 5 языках, бэк-офис, рабочая веб-платформа, протестированная в 

течении 2 лет. 

2. Сформированная клиентская база. 

3. Сформированный штат сотрудников в количестве 12 единиц. 

4. Готовая финансовая модель. 

5. Проработанный маркетинговый план. 

Клиентами выступает аудитория, готовая копировать сделки с депозитом от $500 

и выше, при этом соглашаясь оплачивать подписку с LTV в 400$ год. Это ~ 33 

USD /мес. 
 

Ключевые и уникальные преимущества сервиса PROFIT RIDERS перед 

конкурентами: 

• Копирование между разными биржами; 

• Гибкий конструктор пакетов подписки; 

• Самостоятельно настраиваемая трейдером комиссия за прибыль; 

• Автоматизированный риск-менеджмент. Защита пользователей от потери в 

случае неудачных действий трейдера; 
 

Особенности сервиса PROFIT RIDERS: 

- Удобный и интуитивный интерфейс; 

- Партнерская программа; 

- Техническая поддержка 24/7; 

- Оплата комиссий трейдеру только за прибыльные сделки без дополнительных 

взносов; 

- Возможность копирования сторонних, автоматизированных алгоритмов 

помимо трейдеров; 

- Разделение API ключей Спот/Фьючерсы для копирования. 
 

Инициатор вложил 150 000$ на разработку модуля копирования API, сайта и 

альфа, бета тестирования.  
 

Целевой рынок для текущего раунда инвестирования: Узбекистан, Казахстан. 
 

Емкость рынков: 

Узбекистан: 

ТАМ = 81 739 пользователей; 

SAM = 8 174 пользователей; 

SOM = 2 452 пользователей. 
 

Казахстан: 

ТАМ = 639 556 пользователей; 



 

 

   

   

 

SAM = 63 956 пользователей; 

SOM = 12 791 пользователей. 

 

Необходимая сумма инвестиций: 250 000$. 

 

Целевые направления инвестиций: 

Наименование Сумма, $ 

Фонд оплаты труда команды маркетинга 80 000 

Маркетинговый и рекламный бюджет 170 000 

ИТОГО: 250 000 

 

Условия для инвестирования:  

Распределение долей: 10% - инвестор и 90% - доля проекта – до полного возврата 

инвестиций, 5% - инвестор и 95% - доля проекта – после полного возврата 

вложенных средств. 

 

Показатели за первый год после раунда инвестиций: 

 

Данные о доходах за первый год: 

Наименование Кол-во, 

подписчиков 

LTV за 1 подписку, $ Сумма, $ 

Средний чек от подписок  5 000 400 2 000 000 

ИТОГО: 2 000 000 

 

 Данные о расходах за первый год: 

Наименование расходов Сумма, $ 

Зарплата сотрудников 200 000 

Коммерческие расходы 60 000 

Управленческие расходы  50 000 

Маркетинговый и рекламный бюджет 340 000 

ИТОГО:               650 000 

 

• Годовой доход: 2 000 000$ 

• Годовые расходы: 650 000$ 

• Чистая прибыль в год: 2 000 000$ – 650 000$ = 1 350 000 

• Рентабельность инвестиционного капитала:  

𝐑𝐎𝐈 =
Чистая прибыль

Сумма инвестиций
× Доля Инвестора ∗ 𝟏𝟎𝟎% = 54% 

 

В итоге, за первый год инвестор вернет 135 000$ при 10% доли. 

 

На второй год, планируется привлечение нового раунда инвестирования, выход 

на новый рынок и достижение таких показателей: 



 

 

   

   

 

  

Данные о доходах за второй год: 

Наименование Кол-во, 

подписчиков 

LTV за 1 подписку, $ Сумма, $ 

Средний чек от подписок  25 000 400 10 000 000 

ИТОГО: 10 000 000 

 

 Данные о расходах за второй год: 

Наименование расходов Сумма, $ 

Зарплата сотрудников 300 000 

Коммерческие расходы 70 000 

Управленческие расходы  60 000 

Маркетинговый и рекламный бюджет 1 500 000 

ИТОГО:            1 930 000 

 

• Годовой доход: 10 000 000$ 

• Годовые расходы: 1 930 000$ 

• Чистая прибыль в год: 10 000 000$ – 1 930 000$ = 8 070 000 

• Чистая прибыль в месяц: 672 500 $ 

• Рентабельность инвестиционного капитала:  

𝐑𝐎𝐈 =
Чистая прибыль

Сумма инвестиций
× Доля Инвестора ∗ 𝟏𝟎𝟎% = 188% 

 

ROI = (1 345 000/250 000 * 10% + 6 725 000/250 000 * 5%)*100% = (0,538 + 1,345) 

*100% = 188,5%*250 000=471 250$ 

 

Полный возврат инвестиций: 

За второй год после первого квартала инвестор получит +168 625$ и вернет еще + 

67% от инвестиций. 

 

Доля в дивидендных выплатах сократится после полного возврата инвестиций (14 

месяцев) до 5% и за оставшиеся 3 квартала второго года инвестор получит еще 

+302 625$ или вернет еще +121% от инвестиций 

 

 

В общей сложности, ROI (возврат инвестиций) в 250 000$ за 2 года составит 

606 250$ или 242%. 

 

Средняя годовая рентабельность инвестиционного капитала за 2 года составит 

121% 


