
 

 

 
 

Проект №1640 

Инвестиции в магазины на Wildberries 

(РОССИЯ) 

 

Описание проекта: Компания Фаундера помогает 

открывать, развивать и инвестировать в действующие 

магазины на маркетплейсе Wildberries. Данная услуга 

распространяется, как на инвестора, который хочет 

получать пассивную прибыль, так и на оптовика или 

производителя, которые хотят повысить продажи и 

вывести свои товары в ТОП. 

Потребность рынка: Потребность рынка в открытии 

магазинов на маркетплейсах, включая Wildberries, 

обусловлена несколькими факторами:  

Огромная клиентская база: Wildberries является 

одним из крупнейших маркетплейсов в России и 

странах СНГ. Согласно отчетам, в середине 2022 года 

количество зарегистрированных пользователей на 

Wildberries достигла 120 млн. человек.  

Высокий объем продаж: согласно отчетам Wildberries, 

Во II квартале 2022 г. оборот компании достиг 340,1 

млрд руб. (+92%), что стало новым историческим 

максимумом. Число заказов за шесть месяцев 2022 г. 

увеличилось на 101% до 603,9 млн. Это представляет 

значительный бизнес-потенциал для продавцов, 

которые могут разместить свои магазины на 

Wildberries и получить доступ к такому большому 

рынку. 
 

Преимущества проекта: С каждым годом все больше 

потребителей предпочитают делать покупки онлайн. 

Удобство, широкий ассортимент товаров, доступность 

и удобная доставка делают маркетплейсы 

привлекательным вариантом для покупателей. 

Размещение магазина на популярных маркетплейсах 

позволяет привлечь новых клиентов и расширить свою 

аудиторию.  

 

 

Необходимая сумма 

инвестиций:  

$100 тыс. до $5 млн. 

 

Рентабельность 

инвестиционного 

капитала: до 140% 

 

Вложения Фаундера: 

$300 000 

 

Привлечено 

инвестиций: $2 млн. 

 

 

 

Для получения 

дополнительной 

информации по 

проекту: 

+99898 338 93 33 

+99890 925 96 81 

 

info@globalinvest.ae 

 

 

 

 



 

 

 

 

Wildberries, будучи одним из крупнейших маркетплейсов в России и странах СНГ, 

имеет большую клиентскую базу, которую можно использовать для увеличения 

продаж. Присутствие на маркетплейсе позволяет вашему магазину быть видимым в 

широких кругах покупателей. Это создает дополнительные возможности для 

привлечения внимания к вашему бренду и конкуренции с другими продавцами. При 

этом нет необходимости заниматься всем этим самостоятельно. Вы доверяете 

капитал Фаундеру и наблюдаете за прибылью. 

 

Предложение инвестору: Инвестору предлагается инвестировать от $100 000 до $5 

млн., которые будут находиться под его полным финансовым контролем и 

получать до 140% прибыли в год. 

 

Существует 3 предложения по инвестированию: 

 

Вариант 1.  При инвестировании 100.000 $ на открытие магазина. 

Количество: 1 магазин 

Товары: 5-10 товаров разной категории (диверсификация) 

 

А) Можно будет продать магазин через год за 250 тыс.$ из которых, 200 

тыс.$ получит Инвестор (т.е. 100% прибыли) и 50 тыс.$ получит Управляющая 

компания. При этом Фаундер принимает на себя обязательство продать магазин 

по этой цене. 

 

Б) От торговли в магазинах прибыль в год ориентировочно: 30-40% от 

инвестированной суммы. 

 

Итого прибыль в год ориентировочно: 100% от продажи магазина + 30-40% от 

торговли = 130 - 140 % от инвестированной суммы. 

 

Вариант 2. При инвестировании 1.000.000 $ (900.000 $ инвестиции в магазины 

и 100.000 $ приобретение 10% доли в Управляющей компании). 

Количество: 10 магазинов 

Товары: 100 товаров разной категории (диверсификация) 

 

А) От торговли в магазинах прибыль в год ориентировочно: 40-50% от 

инвестированной суммы по магазинам. 

 

Б) Прибыль от 10% доли Управляющей компании во всех 10 магазинов, т.е 5% от 

инвестированной суммы. 

 

Итого прибыль в год: 45-55% от инвестированной суммы. 

 

Вариант 3. При инвестировании 5.000.000$ (4.500.000$ инвестиции в магазины 

и 500.000$ приобретение 10% доли в Группе компаний Фаундера). 

Количество: 30 магазинов 



 

 

Товары: 300 товаров разной категории (диверсификация) 

Группа компаний Фаундера состоит из: Управляющая компания, Оптовая компания, 

Склад в Москве 700 м², IT компания, Рекламная компания, Швейное производство в 

Киргизии, Логистическая компания, также офис в Новосибирске 250 м² и Москве 200 

м². 

 

А) От торговли в магазинах прибыль в год ориентировочно: 60-80% от 

инвестированной суммы по магазинам. 

 

Б) Прибыль от 10% доли Группы компаний Фаундера, т.е примерно 250 000$ в 2023г. 

и 600 000$ в 2024 г.  

 

Итого прибыль в год: 65-85% инвестированной суммы  - в 2023г. и 70-90% от 

инвестированной суммы  - в 2024г. 

 

О Фаундере и команде: Команда Фаундера проекта имеет огромный опыт и более 

160 магазинов в управлении, а оборот за 2022 год по всем магазинам достиг $12 млн. 

Штат команды состоит из 80 человек и 20 человек на аутсорсе. Группа компаний 

Фаундера состоит из: Управляющая компания, Оптовая компания, Склад в Москве 

700 м², IT компания, Рекламная компания, Швейное производство в Киргизии, 

Логистическая компания, также офис в Новосибирске 250 м² и Москве 200 м². 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


