
 
 

 

 

 

 

Лойиха № 1634 

Маркетплейс  

(фаолиятини кенгайтириш) 

Лойиханинг мақсади: Лойиҳа муаллифи ўз 

платформасида харидорлар ва сотувчиларни 

боғлайдиган рақамли бозорнинг електрон тижорат 

хизматларини кенгайтириш учун бизнеснинг 25% 

улушини 153 500$ сотишни режалаштирмоқда. Бозор 

воситачи сифатида Ўзбекистондаги харидорларга кенг 

ассортиментдаги оригинал маҳсулотлар, мода 

брендлари ва уй-рўзғор буюмлари ҳамда барча 

турдаги электр жиҳозларини таклиф етади. Лойиҳа 

муаллифи бозори 2022-йилдан буён фаолият юритиб, 

шу вақт ичида 428 млн. сўмлик савдолар амалга 

оширилди. Лойиҳа муаллифи сармоя киритган 

Веб-сайт, дастур, интеграциялашган тизим ва СРМ 

тизимини яратиш, шунингдек, платформани тарғиб 

қилиш учун 70 000$. Рақобатчилар: Uzum.uz, 

Zoodpay.uz, Asaxiy.uz, Olcha.uz, Openshop.uz, Sello.uz 

Афзалликлари: 

1. Платформа орқали исталган маҳсулотга, исталган 

брендга буюртма беришингиз мумкин. 

2. Биз тўғридан-тўғри ишлаб чиқарувчилар билан 

ишлаймиз ва бизда қулай нархлар мавжуд. 

3. Буюртмани ўзимиз қабул қиламиз ва 

Ўзбекистоннинг барча нуқталарига етказиб берамиз. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Лойиха учун керакли 

бўлган инвестиция 

миқдори: $ 153 500 

 

Йиллик соф  

фойда: $ 447 600 

 

Инвестиция  

сармоясининг 

рентабеллиги: 175%  

 

Лойиҳа муаллифи 

инвестицияси:  

$70 000 

  

 

 

 

Лойиҳа бўйича 

қўшимча маълумот 

олиш учун:  

+99898 338 93 33 

+99890 925 96 81 

 

 

 

 

 



 

Лойиха учун керакли инвестиция миқдори: 250 000$ 

Номланиши Сумма, $ 

Маркетинг  ва реклама 6 ой давомида  33 500 

Бошқа харажатлар (иш ҳақи, ижара ва биноларни тартибга солиш, 

транспорт харажатлари, солиқлар ва бошқалар) 

4 000 

Кадрлар тайёрлаш ва ривожлантириш 3 500 

Ускунани сотиб олиш 15 000 

Айланма харажатлар 10 000 

1 йил давомида мутахассисларни (катта тажрибага ега бўлган ташқи 

маслаҳатчилар) жалб қилиш харажатлари 

10 000 

Тошкентда кўргазма залига эга тўлақонли дўкон очиш (чиқарилиш 

нуқталари) 

18 000 

Самарқандда мини кўргазма залларини очиш 8 000 

Етказиб бериш учун скутерлар 10 дона. 14 000 

Кичик юк машинаси (Дамас) 2 дона. 14 000 

Етказиб бериш учун автомобил (SPARK) 2 дона. 15 000 

Телевизор ва салон мебеллари 3 500 

Хитой, Туркия ва Дубай билан ҳамкорлик қилиш учун ҳужжатлар ва 

лицензияларни тўплаш ва тайёрлаш 

5 000 

Жами: 153 500 

Ойлик даромадлар ҳақида маълумот: 

Ойлик харажатлар хақида маълумот:    

Номланиши Сумма, $ 

Товарларнинг нархи 90 000 

Бинолар ижарага берилади              3 500 

Иш ҳақи              9 500 

Maркетинг харажатлари              6 000 

Tранспорт ва бошқа харажатлар              1 500  

Дастурчилар ва ИТ хизматларини тақдим етиш              1 000 

Сервер              200 

Пакетлар учун қадоқлаш (бренд ва логотип)              1 000 

Жами: 112 700 

 

 

 

 

 

 

Наименование Кол-во, 

заказов 

Средний чек от 1 

клиента, $ 

Сумма, $ 

Товар сотиш   200 000 

Жами: 250 000 



 

 

• Йиллик даромад: 150 000$ *12 ой= 1 800 000$ 

• Йиллик ҳаражатлар: 112 700$ *12 ой  = 1 352 400$ 

• Йиллик соф фойда: 1 800 000$ – 1 352 400$ = 447 600$ 

• Инвестиция капиталининг рентабеллиги: 

 𝐑𝐎𝐈 =
Соф фойда

Инвестиция
× Инвестор улуши ∗ 100% = 175% 

 

Фойданинг тақсимланиши: 

Инвестор киритган сармояси тўлиқ қоплангунига қадар фойданинг 60%га эгалик 

қилади, лойиҳа Муаллифи эса 40%. Инвестор киритган сармоясини тулиқ қоплагандан 

сунг Инвестор 25%, лойиҳа Муаллифи - 75% га эгалик қилади. 

 

 

 

 

 


